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Интеграция с ФинУслугами
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>120 млрд. 
депозитов

%
revenue sharing

модель по продуктам



Сухие цифры: RUB и ЧЕЛ [на 30 окт 2025]
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Аудитория ФинУслуг – 

многочисленная, но средний 

чек меньше, чем по 
клиентам УК ГЕРОИ

Большое качественное 

отличие этой аудитории – в 

том, что у нее мало 

инвестиционного опыта

>1,700 чел. 
за 6 мес.

+332 млн. Р 
за 6 мес.
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Продукт
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Львиная доля успеха кейса – 

это успешный продукт в 

правильный момент. 

Тайминг старта крайне 

важен

Материалы для обсуждения



Динамика привлечений и погашений
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+625 млн. Р 
за 5 мес.

-298 млн. Р 
за 5 мес.
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• Срзнач 185К

• Медиана 100К

• Срзнач 300К

• Медиана 103К
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Пока люди очень чувствительны к волатильности
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Коррекция на рынке ОФЗ 

приостановила рост пая, за это 

время прошло 176 млн. руб. 

погашений (59%)

Это тейк-

профит

И это покупка 

и тут же 

погашение 

внутри недели
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Топ-3 игрока «собирают кассу»
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Поскольку клиенты неопытные, 
то они просто сортируют 
сверху вниз по доходности

Топ-3 продукта пока собирают 
50%+ привлечений

Доля УК Герои пока складывалась 
на уровне около 25% от всех 
притоков в ПИФы
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Выводы и приоритеты развития
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Нужно знакомиться с клиентом, 

объяснять ему продукт

Жизненно необходимо 

строить доверие к 

продукту

Необходимо хотя бы 2-3 контакта с 

аудиторией, чтобы она прогревалась

Нужно донести до клиентов как не 

стать жертвой волатильности и 

каков их реальный риск

Площадка и все игроки выиграют, когда люди 

увидят истории успеха таких же как они 

пользователей Финуслуг

Депозитчикам нужно 

наглядно показать 

истории успеха

Нужно учить пользоваться 

продуктом правильно

Поле для 

коллаборации с 

Финуслугами, 

контента
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