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ЗПИФ как песочница для бизнеса

Малый бизнес

Чаще всего опирается 

на собственный поток, 

овердрафты, микрозаймы, 

госпрограммы и поддержку 

институтов развития.

Не нуждается в ЗПИФ, 

потому что издержки фонда 

будут несоразмерны 

масштабу сделки

Средний бизнес

Потребность в более гибкой структуре капитала — партнерские 

деньги, частные инвесторы, проектное финансирование. 

Он слишком велик для микрофинансирования и простых льготных 

программ, но недостаточно крупный, чтобы получать деньги на 

условиях большого корпоративного заемщика. Банковское 

кредитование ужесточилось, а альтернативы ограничены.

ЗПИФ — способ привлечь длинный капитал там, где банковское 

финансирование уже слишком дорого или ограничивает рост

Крупный бизнес

Может комбинировать 

банковский долг, облигации, 

IPO и pre-IPO, а также 

использовать фондовые 

и проектные структуры.

ЗПИФ как инструмент 

структурирования активов 

и совместного 

инвестирования



Как ЗПИФ закрывает разрыв

ЗПИФ

паи

• Контроль собственника через 

правила фонда и ИК

• Конфиденциальность 

структуры владения

• Гибкость в структурировании 

активов

• Защита активов 

и снижение рисков

Инициатор 
проекта

Компания / 
активы бизнеса

Розничные инвесторы

ЗПИФ — инструмент, 

который помогает 

собрать капитал, 

не теряя контроль, 

и структурировать 

рост в условиях 

«инвестиционной ямы»



Инструменты привлечения капитала

Инструмент Стоимость / обслуживание Плюсы Минусы

Кредит
Низкая на входе, но зависит 

от ставки, залога и комиссий
Быстро, просто, понятно

Жесткие требования, 

давление на cash flow

ЗПИФ
Высокая: УК, спецдепозитарий, 

аудит, юристы

Длинный капитал, контроль, 

конфиденциальность
Сложно и дорого запускать

Облигации
Средняя: выпуск, листинг, 

раскрытие, купон

Большой объем 

без размывания доли

Нужны масштаб, 

прозрачность и дисциплина

IPO
Самая высокая: подготовка, 

аудит, roadshow, раскрытие

Максимальный доступ 

к капиталу

Долго, дорого, много 

раскрытия



Инструменты привлечения капитала

Кредит

Дешевле и быстрее 

на старте, но требует 

залога, жесткого 

скоринга и давит 

на cash flow

ЗПИФ

Дороже в сопровождении, 

но дает длинный капитал, 

сохранение контроля 

и конфиденциальность

Облигации

Удобны для крупного 

бизнеса: крупный 

объем капитала без 

размывания доли, 

но нужна прозрачность 

и регулярное раскрытие

IPO

самый дорогой 

и сложный инструмент, 

но дает максимальный 

доступ к капиталу 

и публичную оценку 

компании


